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Strategiset painopistealueet

ASIAKAS & Keskiossa asiakaskokemus ja asiakasuskollisuus. Digitaalisen
VALIKOIMA kaupankaynnin paasta paahan kattava ratkaisuvalikoima

Pohjoismaat: paikallisen verkoston kasvattaminen valittuilla
ratkaisualueilla, kuten monikanavaisen kaupan myymalaratkaisut

Globaalit asiakkaat, joiden maaraa kasvatamme ja joita palvelemme
olemassa olevien toimipisteiden kautta

Maantieteellisen lasnaolon kasvattaminen ja ratkaisuvalikoiman
laajentaminen.

Asiantuntijoidemme kykyjen ja osaamisen jatkuva kehittaminen, jotta
etumatka kilpailijoihin sailyy ja sita voidaan kasvattaa
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Strategiakauden
taloudelliset tavoitteet

Keskimaarainen liikkevaihdon vuotuinen
kasvu vahintaan 20%

KANNATTAVUUS Liikevoitto % > 8 %

Net debt / EBITDA < 3,5

OSINKO Osinko, noin 30% nettotuloksesta
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Kasvusuunnitelma kartalla

Suomi: digitaalisen kaupankaynnin
ratkaisuvalikoimamme peiton kasvattaminen
nykyisissa asiakkuuksissa
Vahittaiskauppa, tukkukauppa, valmistava
teollisuus ja HoReCa
Pohjoismaat: Vahittaiskaupan digitaalisen
kaupankaynnin ratkaisut

Eurooppalaiset ja globaalit asiakkaat: Tarkasti rajatut digitaalisen
kaupankaynnin ratkaisut olemassaoleville ja uusille asiakkaille

Valmistava teollisuus ja vahittaiskauppa
Mahdollinen laajentuminen myos muille toimi-, markkina- ja
ratkaisualueille, jotka kohtaavat kaupankaynnin digitaalisen
soicisruption




Merkittavimmat strategiset toimenpiteet 2016

Mainlot Software Ruotsin, Norjan
Oy:n myynti ja Suomen
(huolto- ja kaupan Kasvuinvestointipaatos
kunnossapito- kokonaisratkaisut verkkokauppaliiketoimint
jarjestelmat) Musti ja Mirrille aan (Magento)
2016
Uusi digitaalisen Aponsa AB:n Pardco Group Oy:n
kaupan hankinta hankinta
kasvustrategia (Ruotsi). Yhtio vauhdittamaan
erikoistunut Magento-
vahittaiskauppa- osaamiskeskuksen
asiakkaisiin kasvua
valitsemallamme
teknologialla.
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Liikevaihto, MEUR

63,1

2012 2013 2014 2015 2016

Solteglaisia

391
‘

2012 2013 2014 2015 2016

Henkiloston lukumaaran kasvu,

+16 %




Liikevoitto, MEUR

2012 2013 2014 2015 2016

Oikaistu liikevoitto, MEUR

Oikaistun liiketuloksen kasvu
4.1 %

Kertaluonteiset erat aiheutuvat
yritysjarjestelyista

2012 2013 2014 2015 2016



Tulos / osake, EUR

Osinko / osake

2015 2016



Merkittavimmat strategiset toimenpiteet 2017

Kasvuinvestointipaatos:
myymala- ja
varastotaydennyspalvelut
Tukolta
(analytiikkaosaaminen)

2017

Uusi toimitusjohtaja Olli Vaatainen
1.4.2017 alkaen
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Solteq sijoituskohteena

Digitalisaatio
mullistaa
kaupankaynnin ja
luo kasvavan
digitaalisen
kaupankaynnin
nEGOER

SOLTEQ

Tunnustettu
osaamisemme ja
kattava
valikoimamme on
perusta
markkinapotentiaalin
hyodyntamiselle

Markkinaa nopeampi
kasvu — orgaanisesti
ja yritysostoin -
Pohjoismaissa ja
laajemminkin
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Kiitos!
www.solteg.com/sijoittajat

Kirsi Jalasaho
¥ @jalasaho
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