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Tanne menemme

Takaamme jatkuvuuden
Ja teemme tulevaisuuden
ajallaan ja rahallaan

SOLTEC



Kaupan ja palvelualan
kuluttajaehtoinen kokonaisratkaisumme

Tiedolla johtaminen

Hankinta- Asiakkuuden
toiminnot HEUITLE)

Optimointi
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SOLTEQ-

TILINPAATOS 2013




Vuosi 2013

LIKEVAIHTO 2013 LIKETULOS ASIAKKAISTAMME

38,1 2,1 88,3

MILJOONAA EUROA VUDNNA 2013 MILJOONAA EURDA PROSENTTIA SUOSITTELEE
MEITA OHJELMISTOKUMPPANIKSI

TYOPAIKAN SUOSITTELUHALUKKUUS
VAHVISTUI JA YLITTAA ASIANTUNTIJA- TOIMITUKSIA YLI
ORGANISAATIOIDEN KESKIMAARAISEN TASON.

67 290

PROSENTTIA KAIKISTAVASTAAJISTA ASIANTUNTIJAA
SUOSITTELISI SOLTEQIA.
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Vuosi 2013

KONSERNI KOMSERNI EMOYHTIO EMOYHTIO
TUHAT EUR 2012
Liikevaihto 36 169
Liiketoiminnan muut tuctot a05
Matarizalit ja paivelut -3 512
HenkilGstdkulut -18 034
Puoistot ja arvonalentumiset -700
Liiketoiminnan muut kulut -6 733
Liiketulos 2044
Rahoitustuotot 3
Rahoituskulut -325
Tulos ennen veroja 1750
Tulowerak -622
Tilikauden tulos 1128
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Vuosi 2013 yksikoittain

PANITTAIS- JA
2013, TUHAT EUR ERIKDISKAUPPA,
RAPDRTOIMAVAT SEGMENTIT HORECA
Liikewaihto
Liiketulos
Poistot ja arvonalentumisat

Kuluerian korjauksat, joihin ei sisglly maksutapshtumia *

PANITTAIS- 1A
2012, TUHAT EUR
RAPORTOIMAVAT SEGMENTIT

Liikevaihta
Liiketulos

Foistot ja arvonalentumiset
Kuluerat, joihin ei sisgily maksutapahbumia *

*Takuuvarauksat ja muut varauksaet
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TUKKUKAUPPA, PALVELUIDEN
LOGISTIKEA JA
PALVELUT

14 593
2497

TUKKUKAUPPA, PALVELUIDEN
LOGISTHEEA JA
PALVELUT

16 890
2 307

3B 124
2141

-1228

38 016
2731

-1128
-741



Vuosineljanneksittain

Liikevaihto

Lilketulos
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Litkevaihdon jakautuminen

Ohjelmistopalvelut 6 Ohjelmistopalvelut

Lisenssit

® Laitemyynti
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Taseen loppusumma 25.386k€E (27.096kE)

Likvidit varat 2.367k€ (1.242k€)
— Kayttamattomia limitteja 1.5m€

Rahoitusvelat 5.555k€ (6.430k€)

Omavaraisuusaste 43.5% (37.2%)



Viiden vuoden nakyma

KONSERNIN TALOUDELLISTA KEHITYSTA KUVAAVAT TUNNUSLUVUT TILIKAUSI11-31.12.
(MILJ.EUR) 2013 2012 2011 2010 2009

Liikevaihto
Liikevaihdon kasvu
Liikevoitto/-tappio
% liikevaihdosta
Voitto/tappio ennen vergja
% liikevaihdosta
Oman paaoman tuotto, %
Sjjoitetun paaoman tuotto, %
Omavaraisuusaste, %
Bruttoinvestoinnit taseen pysyviin vastaaviin
% liikevaihdosta
Tutkimus- ja kehittdmismenot
% liikevaihdosta
Nettovelkaantumisaste (Net Gearing)

Henkilostd keskim&arin tilikauden aikana
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Osakekohtaiset tunnusluvut

KONSERNIN OSAKEKOHTAISET TUNNUSLUVUT

Osakekaohtainen tulos, EUR

Emoyhtidn omist. kuuluva oma pddoma, EUR
Osakekohtainen osinko, EUR *

Osinko tuloksesta, % *

Efektiivinen osinkotuotto, % *

Hinta/voitto -suhde [P/E-luku)

Osakkeen ylin kurssi, EUR

Osakkeen alin kurssi, EUR

Tilikauden keskikurssi, EUR

Osakekannan markkina-arvo, 1000 EUR
Osakkeiden vaihto, 1000 kpl

Osakkeiden vaihto, %

Osakkeiden osakeantioikaistun lukumaaran
painotettu keskiarvo tilikauden aikana, 1000 kpl
Osakkeiden osakeantioikaistu lukumaara
tilikauden lopussa, 1000 kpl

Repe Harmanen, toimitusjohtaja

17.3.2014

2013

TILIKAUSI1.1.-31.12.
2012 2011 2010
0,32
045
0,00
0,0 %
0,0 %
tulos negat.
156
1,01

1,20
12 634

1270
10,8 %

11766

11 644

2009




Yrityskaupan hyodyt toimintaan

Taloustilanteen vakiinnuttaminen ja parantaminen
Uusien ratkaisujen kehittaminen ja kumppanuudet
Strategia 2018

Asiakastyytyvaisyys 88%



SOLTEQ-

MITA OLEMME
TEHNEET?




Repe Harmanen, toimitusjohtaja

‘ 2011
Julkishallinto

2011
Uudet ratkaisut
asiakkaillemme

-> Mahdollistavat
jatkuvuuden ja
tulevaisuuden

-> Uudet palvelumallit

-> Segmentin
laajentaminen

-> Olemassa olevat
ratkaisut

2011
Sisaiset prosessit

-> Kannattavuus ja
tuotantokyky

-> Projektitoiminta

Kannattavuus,

jotta voimme
kasvaa.

Kasvu,
jotta voimme
laajentua ja
kansainvalistya
asiakkaidemme

kanssa.
17.3.2014

2012
Ratkaisut uusille
asiakkaille

-> Liiketoiminnan kasvu
-> Uusien ratkaisujen
vakiintuminen

-> Kannattavuuden
sailyttaminen

2013-2014
Epaorgaaninen kasvu ja
kansainvalistyminen

-> Liséata ratkaisuja ja/tai
laajentaa asiakaskuntaa
-> Kansainvalistya
lahialueille
asiakkaidemme kanssa

Kansainvalistyminen,
jotta voimme palvella
paremmin asiakkaitamme
Idhialueilla.



TULEVAISUUS Suvi Korhonen, 4.2.2011, 14:12
Solteqin hurja haave: 20 miljoonan kasvu
19.06.2011 17.02 Kauko Ollila

Solteqilla on takanaan historiansa vaikein vuosi

22.07.2011 2.37 Katja Rap=li

Solteq nousi plussalle

14.10.2011 14.06 #Aleksi Kolehmainen

Solteq nappasi SAP-diilin

Arvopaperi 20.10.2011 12,00 Anne Leino
Solteq paransi liikevoittoaan merkittavasti viime
vuodesta

29.11.2011 10.20 Aleksi Kolehmainen

Solteq sai erp-diilin Smartumilta

02.02.2012 9.19 Aleksi Kolehmainen

Aller ulkeoisti levikkijarjestelman Solteqille

15.02.2012 3.20 Aleksi Kolehmaimen
Solteq nousi plussalle

20.03.2012 8.46 Henri Laakso

Solteq ostaa Aldata Solution Finlandin
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25.04.2012 9.28 Kalja Rapeli
Solteq petrasi viime vuodesta

Arvopaper 17.07.2012 13.26 Katja Rapeli

Solteqilta odotettua parempi lilkevoitto

Arvopaper 185.10.2012 2203 Katja Rapeli

Solteq paransi vauhtiaan

07.12.2012 11.44 Al=ksi Kolehmainen

Solteq ulkoistaa it-palvelut Appelsiinille

05.02.2013 &.02

Solteq tiedotti kolmesta diilista

Solteq uskoo Kasvuun loppuvuonna
Keskiviikko 24 04 2013 kio 10:21
Lihde: Kauppalehtifi

11.06.2013 11.58 Suvi Korhonen
Solteq tarjoaa lahtSpaketteja - "normaali
keskustelutapa™

TULOS Harri Junttila, 17.7.2013, 13:17
Solteq tempaisi lisaa viivan alle
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SOLTEQ-

STRATEGIA
2014-2018




Kaupan murros

Aidot pilvipalvelut/jaetut palvelut
Kokonaistoimitukset
Verkkokauppa

Mobiliteetti

Logistiikan nousu

Kuluttajistuminen ja globaali kauppa



Intialaisten nousu

Kilpailun kiristyminen

Talouden tilanne kaupan alalla haasteellisempi
Markkinakasvu 2-3% seuraavina vuosina

Kauppa hakee uusia teknologioita ja toimintatapoja
Pienia erikoistoimijoita hyvaksytaan toimittajiksi

Organisaatioiden omistuksen vaihtuminen ja seuraukset



Solteq 2018

8 %
vuosittainen
kasvu
‘ ; 45 %
10 % : omavarai-
~~~~~~~ / \ ///,
EBIT | ] suusaste
N\ V)
SOLTEQ. pa—
________ Logistiikan ja
2018 Palvelun kumppani
J
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