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TILINPÄÄTÖS 2013



Vuosi 2013
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Vuosi 2013
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Vuosi 2013 yksiköittäin
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Vuosineljänneksittäin
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Liikevaihdon jakautuminen
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Tase ja velat

17.3.2014Repe Harmanen, toimitusjohtaja

• Taseen loppusumma 25.386k€ (27.096k€)

• Likvidit varat 2.367k€ (1.242k€)

– Käyttämättömiä limittejä 1.5m€

• Rahoitusvelat 5.555k€ (6.430k€)

• Omavaraisuusaste 43.5% (37.2%)



Viiden vuoden näkymä
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Osakekohtaiset tunnusluvut
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Merkittävimmät tapahtumat 2013
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• Yrityskaupan hyödyt toimintaan

• Taloustilanteen vakiinnuttaminen ja parantaminen

• Uusien ratkaisujen kehittäminen ja kumppanuudet

• Strategia 2018

• Asiakastyytyväisyys 88%



MITÄ OLEMME
TEHNEET?



Strateginen polku
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2011
Sisäiset prosessit

-> Kannattavuus ja 
tuotantokyky

-> Projektitoiminta

2011
Julkishallinto

-> Segmentin 
laajentaminen

-> Olemassa olevat 
ratkaisut

2011
Uudet ratkaisut 
asiakkaillemme

-> Mahdollistavat 
jatkuvuuden ja 
tulevaisuuden

-> Uudet palvelumallit

2012 
Ratkaisut uusille 
asiakkaille

-> Liiketoiminnan kasvu

-> Uusien ratkaisujen 
vakiintuminen

-> Kannattavuuden 
säilyttäminen

2013-2014
Epäorgaaninen kasvu ja 
kansainvälistyminen

-> Lisätä ratkaisuja ja/tai 
laajentaa asiakaskuntaa

-> Kansainvälistyä 
lähialueille 
asiakkaidemme kanssa

Kannattavuus, 
jotta voimme 

kasvaa.

Kasvu, 
jotta voimme 
laajentua ja 

kansainvälistyä 
asiakkaidemme 

kanssa.

Kansainvälistyminen, 
jotta voimme palvella 

paremmin asiakkaitamme 
lähialueilla.
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Palautetta strategiakaudelta: Solteqin
onnistuminen ulkoisin silmin (lehtiotsikoita)
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STRATEGIA 
2014-2018



Trendit
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• Kaupan murros

• Aidot pilvipalvelut/jaetut palvelut

• Kokonaistoimitukset

• Verkkokauppa

• Mobiliteetti

• Logistiikan nousu

• Kuluttajistuminen ja globaali kauppa



Ulkoiset tekijät
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• Intialaisten nousu

• Kilpailun kiristyminen

• Talouden tilanne kaupan alalla haasteellisempi

• Markkinakasvu 2-3% seuraavina vuosina

• Kauppa hakee uusia teknologioita ja toimintatapoja

• Pieniä erikoistoimijoita hyväksytään toimittajiksi

• Organisaatioiden omistuksen vaihtuminen ja seuraukset



Solteq 2018

Tulevaisuuden
Työpaikka

10 %
EBIT

66 M€

Kaupan, 
Logistiikan ja 

Palvelun kumppani

8 %
vuosittainen

kasvu

2018

45 % 
omavarai-
suusaste
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